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Baut China ein neues Afrika?
Sehr geehrte Leserinnen und Leser,

die Zeiten, in denen China, Indien und
Brasilien nur Empfanger von
Auslandsinvestitionen waren, sind vorbei.
Zusehends gewinnen sogenannte ,South-
South-Investments”, Investitionen der
aufstrebenden Wachstumsmarkte in andere
Entwicklungsléander, an Bedeutung fur die
Weltwirtschaft. Insbesondere China und
Indien lauten mit ihren Aktivitaten in Sub-
Sahara-Afrika einen milliardenschweren
Wettbewerb um verbleibende
Wachstumsmarkte ein.
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Der Schwerpunkt der neuen Oktober-
Ausgabe des KPMG Magazins ,High
Growth Markets" (PDF, 7.8 MB) erlautert die Perspektiven aktueller
South-South-Investitionen in Afrika und beleuchtet die Konsequenzen
fir deutsche und weitere européaische Konkurrenzunternehmen.

Weitere Themen im Heft: ,Frugal
Engineering” - wie Produktdesign
speziell fur die Beduirfnisse der
aufstrebenden Markte
gleichermalRen zur Inspiration und
Herausforderung fir
Industriestaaten wird. Zwei US-
Wissenschatftler erklaren, wie die
Globalisierung und der Aufstieg von Emerging Markets helfen kann, die
globale Armut zu reduzieren. Auf3erdem in der Ausgabe ein Blick auf
den argentinischen Markt vor den Wahlen und ein Interview mit dem
Pionier im Bereich globaler Investments in Schwellenlander — Mark
Mobius. Darin spricht er Uber Perspektiven Sidostasiens fur
2011/12, "Hot Money" und Inflationsdruck in Emerging Markets.

Publikation als Flashbook
Blattern Sie digital durch die Publikation und machen sie sich direkt ein
Bild von den Inhalten und Themen der neuen KPMG-Publikation.

Publikation als Flashbook 6ffnen.

Mehr Informationen zu den Inhalten des Magazins finden Sie online auf
der frisch aktalisierten Website http://www.hgm-magazine.com.

Fur weitere Fragen zu den in dem Magazin angesprochenen Themen
stehen wir Ihnen mit einem landeriibergreifenden Netzwerk von
Experten zur Verfigung, die Sie bei lhren Geschéftsaktivitaten in
Wachstumsmarkten gerne unterstiitzen. Sprechen Sie uns an.
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Is China building a new Africa? New Issue of KPMG's High Growth
Markets magazine — October 2011
Dear readers,

South-South cooperation has a growing i
HIGH GROWTH I

influence on investment flows around the MARKETS
world. Sub-Saharan Africa is at the forefront |e——

In with the IT crosssd

of this development, with several countries
attracting billions of dollars from flourishing
Asian economies, particularly China and
India. Trade is skyrocketing between both
continents — with an expanding share of
industrial and consumer goods, not just
commodities.

The focus feature of the new issue of
KPMG's High Growth Markets magazine
(PDF, 7.8 MB) analyses the prospects of
South-South investments for African
markets, but also the consequences for competing US- and European-
based multinationals in the region.

Furthermore in the magazine: The
trend of “Frugal Engineering”,
analyzing how product design for
emerging markets offers new
inspiration and new threats for
developed economies. US
researchers showcase how
globalization and the ascent of
emerging markets help to reduce global poverty. In “Argentina’s
illusion”, the publication gives a pre-election snap-shot of the Latin
American market. And the magazine also carries an exclusive interview
with investment guru Mark Mobius—a pioneer of investments in
developing markets—wherein, he talks about hot money flows,
inflationary pressures and the prospects of Southeast Asia for 2011/12.

Click here to open the flashbook of the magazine.

For further information about the new issue's content, please visit
http://www.hgm-magazine.com.

If you have any further questions about any of the topics presented in
this publication, don't hesitate to contact us.

Best regards,
Thorsten Amann
Partner, Head International Markets Practice
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